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4 Stunden Online-Seminar Wissen, das wirkt - sofort umsetzbar!
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KI-Agenten fir den &&=
Marketing- & Vertriebs-Profi

lhr Schlissel zu automatisierten Abléufen entlang des
gesamten Verkaufszyklus

Mit Kl zur starkeren Kundenkommunikation und -bindung

Smarte KI-Werkzeuge fir Marketing & Vertrieb

v Von Chat- und Voicebots tber E-mail-Automation bis zu
Empfehlungssystemen = wo sich Kl heute wirklich rechnet

Intelligente Lead-Generierung : e
n nur 4 Stunden -

v Lernen Sie, wie KI-Agenten Kundenpotenziale und Anfragen A
maximaler Input

automatisiert identifizieren, Kampagnen zielgenauer planen

und Neukunden noch personalisierter ansprechen : :
, 100 % interaktiv, kompakt

= und direkt anwendbar

Erfolgsmodelle aus der Energiewirtschaft

v Proftieren Sie von Best Practises und Schritt-fur-Schritt Mit Teilnahmezertifikat -
Anleitungen fir automatisierte, skalierbare und wirtschaftliche dokumentie isse
Vertriebsablaufe |

lhr Experte Begeisterte Teilnehmerstimmen zu unseren Seminaren
g Thomas Chmielnik Der wichtigste Kurs zu Kl, spannend vorgetragen
; AIVISOR eine Business Unit und dabei viel dazugelernt.
der DeESA GmbH A. Weingadrtner, Helaba Invest Kapitalanlagegesellschaft mbH

Sehr hilfreich und ausfihrlich. Fir alle Einsatzgebiete gut aufbereitet.

Wabhlen Sie lhren 4 Stunden Online-Termin N. Jenschke, Kénigsee Implantate GmbH

11. Februar 2026 5. Marz 2026 e
(9.00 — 13.00 Uhr) (13.00 — 17.00 Uhr) o
25. Mdrz 2026 30. April 2026 MANAGEMENTCIRCLE
(9.00 - 13.00 Uhr) (13.00 = 17.00 Uhr) BILDUNG FUR DIE BESTEN

Melden Sie sich jetzt an! www.managementcircle.de/M13533



Melden Sie sich jetzt an: KI-Agenten fir den
Marketing- & Vertriebs-Profi

Online-Anmeldung: www.managementcircle.de/M13533

Sie haben noch Fragen zum Online-Seminar? Wenden Sie sich gerne an unseren Kundenservice: + 49 6196 4722-700

Wandel im Kundenverhalten verstehen
* Wie heutige Kunden denken: Geschwindigkeit,

Erreichbarkeit, Personalisierung — und wie Kl diese
Erwartungen erfillt

KI-Werkzeuge im Marketing & Vertrieb gezielt nutzen
® Von Chat- und Voicebots tber E-Mail-Automation

bis zu Empfehlungssystemen: Wo sich Kl heute im
Vertrieb rechnet

Datenqualitét & Tool-Auswahl

e Wie Sie die Basis fur erfolgreiche KI-Projekte schaffen
und den passenden Technologiepartner auswahlen

Kl fir Kundenbindung & Cross-Selling einsetzen

e Erfahren Sie, wie Kl personalisierte Angebote aus-
spielt, proaktiv auf Kunden zugeht und zusatzliche
Umsatzpotenziale hebt

Von der Idee zur Umsetzung

¢ lernen Sie, wie Sie die besten Use Cases auswdahlen,
schnelle Vertriebserfolge erzielen und lhre
KI-Roadmap zielgerichtet voranbringen

Nach diesem Online-Seminar wissen Sie...

* wie Kl Ihre Marketing- und Vertriebsprozesse

messbar verbessert

welche Tools und Strategien sich fir Ihren Vertrieb
eignen

wie Sie Kundendaten intelligent fir Personalisierung
und Kundenbindung nutzen

Management Circle Newsletter: Wissen, das Sie weiterbringt

Kompakte Updates zu Branchentrends, praxisnahe Impulse,
Experten-Tipps und exklusive Angebote
warten auf Sie.

Jo Jp—
=

R

Jetzt Newsletter abonnieren!

Anmeldebedingungen

Termine fir lhr 4 Stunden Online-Seminar

11. Februar 2026

(9.00 — 13.00 Uhr) 02:94910
5. Mdrz 2026 (13.00 - 17.00 Uhr) 03.94911
25. Marz 2026 (9.00 - 13.00 Uhr) 03.94912
30. April 2026 (13.00 = 17.00 Uhr) 0494913

lhr Experte

Thomas Chmielnik ist ausgewiesener Experte fir den
strategischen Einsatz von Kinstlicher Intelligenz in der
Energiewirtschaft. Als Head of Al bei AIVISOR eine Business
Unit der DeESA GmbH, begleitet er Energieversorger, Stadt-
werke und Dienstleister dabei, KI gezielt zur Weiterentwick-
lung ihrer Geschaftsmodelle einzusetzen. Mit langjahriger
Erfahrung in Digitalisierung, Automatisierung und Unterneh-
mensstrategie zeigt er praxisnah, wie Kl von einem Technolo-
gieprojekt zu einem echten Wertschépfungstreiber wird - und
wie Fihrungskrafte den Wandel aktiv gestalten kénnen.

Wer sollte teilnehmen?

Dieses Online-Seminar richtet sich an Fach- und
Fihrungskréfte aus den Bereichen Marketing, Vertrieb,
Kommunikation und Digitalisierung, Customer Experience und
Produktmanagement in Energieversorgungsunternehmen und
Stadtwerken, die Kl-Technologien strategisch fir Wachstum,
Effizienz und Kundengewinnung einsetzen mdchten.

Online-Seminar: Wissen, das wirkt - in nur 4 Stunden

Kompakt, praxisnah und auf den Punkt: Unsere Online-Se-
minare liefern Fach- und Fihrungskraften gezielte Impulse,
Methoden und Trends zu Top-Themen. Wenig Zeitaufwand,
groBBe Wirkung — damit Sie direkt in die Umsetzung gehen
kénnen.

Online-Seminare als individuelle Inhouse-Trainings gewiinscht?

Ich berate Sie gerne: Kristin von Rauchhaupt ORI
+49 6196 4722-635 |NHOUSE
kristin.vonrauchhaupt@managementcircle.de WSRO

Nach Eingang lhrer Anmeldung erhalten Sie eine Anmeldebestatigung und eine Rechnung. Der Ticketpreis fir das vierstindige Online-Seminar
betragt inkl. der Dokumentation € 595,-. Die Ticketpreise fir mehr als zwei Teilnehmer aus einem Unternehmen finden Sie unter www.managementcircle.de/
teamrabatt. Sie buchen ohne Risiko: Eine eventuelle Stornierung ist bis zwei Wochen vor dem Seminartermin kostenfrei. Danach oder bei Nichtteilnahme
des Teilnehmers berechnen wir den gesamten Ticketpreis. Die Stornierung bedarf der Schriftform. Selbstverstandlich ist eine Vertretung des angemeldeten
Teilnehmers méglich. Alle genannten Preise verstehen sich zzgl. der gesetzlichen MwSt. Wir nutzen das Meeting-Tool Zoom. Bitte iiberpriifen Sie mit diesem

Link die Systemkompatibilitat: https://zoom.us/test.
Werbewiderspruch

Sie kdnnen der Verwendung lhrer Daten fir Werbezwecke durch die Management Circle AG selbstversténdlich jederzeit widersprechen oder eine erteilte
Einwilligung widerrufen. Hierfir geniigt eine kurze Nachricht an unseren Datenschutzbeauftragten per Mail an datenschutz@managementfcircle.de

oder per Post an Management Circle AG, Datenschutz, Postfach 56 29, 65721 Eschborn/Ts. Weitere Informationen zum Datenschutz erhalten Sie unter

www.managementcircle.de/datenschutz.
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https://www.managementcircle.de/service/newsletter.html
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