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Warum dieser Lehrgang fiir Sie wichtig ist

Verschaffen Sie sich den entscheidenden Vorsprung!

Ziel dieses schriftlichen Lehrgangs ist es, lhnen top-aktuell die
wichtigsten infernationalen Rechtsvorschriften und Regeln zu
vermitteln. Zudem erhalten Sie ein breit geféchertes Wissen zu
typischen Fragestellungen der Vertragsvorbereitung, Vertrags-
gestaltung, Absicherung und des Haftungsausschlusses im
internationalen Geschéftsverkehr.

Top aktuell mit hohem Praxisbezug

Die Inhalte sind auf dem aktuellen Stand der Rechtsprechung
aufbereitet und greifen typische Vertragsfragen aus der Praxis
auf. Diese erleichtern es lhnen, typische Schwachstellen und
Fallstricke in den eigenen Vertragskonstruktionen schneller zu
erkennen und Fehler zu vermeiden.

Die Rechtsexperten und ihre Beitrage

Die Autoren sind renommierte Experten in ihren Fach-
gebieten und wurden auf Basis ihrer besonderen juristischen
und didaktischen Kompetenzen als Autoren fir die jeweilige
Lektion ausgewdahlt. Zahlreiche Tipps und Empfehlungen
runden das vermittelte Rechts-Know-how in den einzelnen
Lektionen ab.

So stellen wir sicher, dass es kein trockener juristischer Stoff
bleibt! Sie kdnnen nach dem Erarbeiten der Lektionen eigene
Vertrége besser entwerfen, Gegenentwiirfe richtig beurteilen
und Fallstricke vermeiden.

Nach Abschluss dieses schriftlichen Lehrgangs

sind Sie in der Lage

m die wichtigsten internationalen Rechiskreise und Vorschriften
besser zu beurteilen und einzuschétzen

m die englischsprachige Terminologie im internationalen Ver-
tragswesen besser zu verstehen

m unerwartete Risiken und typische Fallstricke in den sog.
.Boilerplates” zu erkennen und so Risiken zu begrenzen

= mit unverzichtbaren Vertragsklauseln, Garantie-
erklérungen, Schadensersatz und Verjéhrung auch
auf internationalem Parkett sicher umzugehen

m  |hre Veriragsziele besser durchzusetzen und Ansditze fir
eine angemessene Streitbeilegung parat zu haben

Sie haben noch Fragen? Gerne!

Rufen Sie mich bitte an oder schreiben Sie mir eine E-Mail.
Gerne berate ich Sie persdnlich und beantworte lhre Fragen zu
diesem Lehrgang.

Haa

Daniel Haas
Lehrgangs-Manager

Tel.: 0 61 96/47 22-626
E-Mail: haas@mc-edition.de

Start: 16. Juni 2011 mit Zusendung der ersten Lektion
Ende: 1. September 2011 mit Zusendung der letzten Lekfion

Auf dem Postweg erhalten sie wochentlich eine Lektion des

Schriftlichen Lehrgangs ,Internationales Vertrags-
management”.

6 gute Griinde firr lhre Teilnahme an unserem schriftlichen

Lehrgang

m Top-akiuell und praxisbezogen — Die namhaften Autoren
sind erfahrene Praktiker und didaktisch kompetent

m ,Wissen pur” in Form von Uberschaubaren, firr Sie
hervorragend aufgearbeiteten Lektionen

m Hochstes Maf3 an Flexibilitat und Unabhéngigkeit in
der Erweiterung und Aktualisierung lhres Fachwissens

= Selbstkontrolle lhres Lernerfolgs durch praxisrelevante
Ubungsaufgaben mit Musterldsungen am Ende jeder
Lektion

m Vielseitig hilfreiches Nachschlagewerk fir lhren
Arbeitsalltag

m Zertifizierung lhrer Weiterbildung durch Management
Circle, dem anerkannten Bildungspartner der
Unternehmen

Unsere Leistungen

m 12 umfangreiche aufeinander abgestimmte Lektionen

m  Zu jeder Lektion Ubungsaufgaben mit Musferldsungen
m lhr persdnliches Teilnahmezertifikat

m  Fachliche und organisatorische Unterstitzung durch die
Autoren und das Management Circle Team

Einstiegspaket

Sie entscheiden, wann und wo Sie lernen. Die 12 Lektionen sind
aufeinander abgestimmt und bieten lhnen wertvolle Musterbei-
spiele, Handlungsempfehlungen, Checklisten und Ubungen. Die
einzelnen Lektionen sind so aufbereitet, dass Sie sich den Inhalt
sehr gut im Selbststudium aneignen kénnen. Nutzen Sie den
Lehrgang auch als wichtiges Nachschlagewerk!

AUCH ALS INHOUSE TRAINING

So individuell wie lhre Anspriiche - Inhouse Trainings nach MaB!
Zu diesen und allen anderen Themen bieten wir auch firmen-
interne Schulungen an. lhre Vorteile: Kein Reiseaufwand —
passgenau fur Iﬁren Bedarf — optimales Preis-Leistungsverhdlnis!

Ich berate Sie gerne und erstelle lhnen ein individuelles Angebot.
Rufen Sie mich an.

Larissa Bende

Tel.: 0 61 96/47 22-608

E-Mail: bende@managementcircle.de
www.managementcircle.de/inhouse

— N
MANAGEMENTCIRCLE®




Die Lektionen im Uberblick:
Internationales Vertragsmanagement

Lektion 1

Gestaltung internationaler Vertrdge: Anwendbares Recht,

Risikoverteilung/Gewdhrleistung, zustandiges Gericht

e Artfen internationaler Vertrage
— Internationale Liefer-, Lizenz-, Handelsvertreter-Vertrdge etc.

e Verbindlichkeit und Auslegung von Vertrégen — Letter of Intent

Anwendbares Recht sowie UN-Kaufrecht

® Zentrale Regelungen beim Kaufvertrag
— BGB und UN-Kaufrecht

e Einbezug von AGB, Internationale Lieferbedingungen
(Incoterms)

e  Akkreditive, Bankgarantien und andere Zahlungssicherheiten

e leistungsstérung/ Schadensersatz (BGB/UN-Kaufrecht) und
Haftungsbegrenzung

e Zustandiges Gericht, Prorogation und Schiedsklauseln

e Einflisse des EG-Kartell- und des WTO-Rechts auf Vertrage

Dr. Harald Hohmann
Senior Partner,
Hohmann & Partner Rechtsanwilte, Bidingen

Lektion 2

Common Law Contracts and Legal Language: The development
of Anglo-American types of Contracts

Diese Lektion ist in englischer Sprache verfasst, um den Umgang
mit englisch-sprachigen Vertragen zu Gben und zu vertiefen.
Dariber hinaus werden einzelne juristische Begriffe und ,Legal
Clauses” im direkten sprachlichen Vergleich erlgutert)

e Historical Background — Introduction to & comparison of Civil
& Common Law systems

Legal Elements of contracts

Legal English — Use of terminolgy

Drafting and Interpretation

Boilerplates — Meaning and importance

Translation and Interpretation — Pitfalls of cross-border agreements

Stuart G. Bugg
Kommunikations- und Rechtsexperte,
)| Augustin & Bugg Recht Law Mediation, Niirnberg

Lektion 3

Sicherungsinstrumente und Durchsetzung von Anspriichen im

Ausland

® Internationale Claims — Auslandsberihrung und Internationa-
les Privatrecht sowie Verfahrensrecht

e Voriberlegungen fir die Beitreibung im Ausland -
Vollstreckbarkeit im Ausland

e Uberblick Gber Forderungssicherungsinstrumente (u.a. Akkreditive,
Factoring, Fonds de commerce, floating charge)

® Vertragsgestaltung mit Blick auf Sicherungsinstrumente

e Gerichtliche Beitreibung und alternative vertragliche
Beitreibungsverfahren

® Grenziberschreitende Vollstreckung — Europdischer
Vollstreckungstitel

e Landeskunde (u.a. Polen, England, Frankreich, USA)

Dr. Gétz-Sebastian Hak
Rechtsanwalt,
Dr. Hok, Stieglmeier & Kollegen, Berlin

Lektion 4
Handelsvertreter- und Vertragshéndler - Vertréige im Ausland
e Darstellung der wichtigsten deutschen und
europdischen Rechtsnormen im Uberblick
e Ausgestaltung der Pflichten des Exporteurs und
seines Handelsvertreters/Vertragshandlers im Vertrag
e  Mdglichkeiten bei der Gestaltung von Provisions- und
Rabattregelungen

Fachlicher Leiter:

E Prof. Dr. Siegfried H. Elsing, LL.M., Partner,

L8 Orrick, Holters & Elsing, Disseldorf

o Behardliche Registrierung von Vertriebsvertragen im Ausland

® Besonderheiten bei Rechtswahl und Gerichtsstand

e Vermeidung typischer Fallen beim Abschluss von Vertrégen
mit auslandischen Handelsvertretern und Vertragshandlern

o Abwicklung beendeter Vertriebsvertrage

W Cornelius Woermann
/| Richter,
Landgericht Duisburg, Duisburg

Lektion 5
Haftungsrisiken im USA-Geschdift
e Haftung von Management in US-Téchtern
- Grundzige des US-Gesellschaftsrechts, Persanliche
Haftung von Directors und Officers
— Corporation, Limited Liability Companies,
Partnership und Durchgriffshaftung
® Risiken beim Import
— Vertrieb, Verkauf von Waren an Zwischen- und
Einzelhdndler, Steuerrechtliche Aspekte
- Franchising, Zollrecht und Zollabwicklung
® Produkthaftung in den USA
- Entwicklung, Verteidigungsméglichkeiten
- Haftung, Gewdhrleistungsanspriiche, Risikoverminderung
und Krisenmanagement
® Schadensersatzregelungen
— Ersatz des tatséichlichen Schadens, Strafschadensersatz

Birgit Kurtz

Rechtsanwaltin,
8] Crowell & Moring LLP, New York

Titus J. Weinheimer
Rechtsanwalt,
Buchanan Ingersoll & Rooney PC, New York

Lektion 6

Bekdampfung von Marken- und Produkipiraterie: Strategien

zur Prévention und Verfolgung von Missbrauch

® Das AusmaB und die Konsequenzen der Produkipiraterie

o Vorbereitende Schutzmafnahmen
(Gewerbliche Schutzrechte, Technische Sicherungsmittel,
Marktbeobachtung)

®  SchutzmafBnahmen bei der Vertragsanbahnung und -gestaltung

® Schutz vor Vertrieb der Ware im Inland durch zivilrechtliche
MaBnahmen

® Schutz vor Vertrieb der Ware im Inland durch strafrechtliche
MaBnahmen

® Schutz vor Eindringen der Ware ins Inland durch Grenz-
beschlagnahmeverfahren

o Schutz vor Herstellung der Ware im Ausland durch
MaBnahmen vor Ort

Dr. Sonke Ahrens

Rechtsanwalt und Fachanwalt fir Gewerblichen

| Rechtschutz, Partner

SBR Schuster Berger Bahr Ahrens, Hamburg

Dr. Steffen Drogsler, LL. M.,

Rechtsanwalt,

Allianz SE, Minchen

Lektion 7
Rechtssichere Gestaltung von F&E-Vertragen und Lizenz-
vertrdgen im Ausland
® Forschungs- und Entwicklungsvertrdge mit ausléndischen Partnern
- Die exakte Bestimmung des Gegenstands der
Forschungs- und Entwicklungsarbeiten



— Durchfhrung, Kontrolle und Koordination der
Forschungs- und Entwicklungsarbeiten

- Milestone-Zahlungen in Abhéngigkeit von erzielten
Zwischenergebnissen

- Rechte am Arbeitsergebnis/Zuordnung des entstandenen
JIntellectual Property”

- Geheimhaltung

- Gewdhrleistung und Haftung

e Llizenzvertrdge mit ausléndischen Partnern

- Bestimmung des Lizenzierungsgegenstandes

- Festlegung und Berechnung von Lizenzgebihren

— Einzelprobleme bei der Lizenzgebihrenabrechnung

- Einbeziehung von Verbesserungen und Weiterentwicklungen

- Gewdhrleistung und Haftung

— Pflichten des Lizenzgebers zur Aufrechterhaltung des lizen-

zierten Gegenstandes
- Daver und Beendigung des Lizenzvertrages

Peter Homberg

Partner,

Raupach & Wollert-Elmendorff
Rechtsanwaltsgesellschaft mbH, Frankfurt/M.

Lektion 8
Internationale IT-Vertrége
e Anwendbares Recht
— Internationale Ubereinkommen (RBU; UN-Kaufrecht)
— Einfluss Rechtswahl
- Kollisionsrecht
® Wesentliche Unterschiede angloamerikanisches Recht und
kontinentalteuropdisches Recht

- Vertragsrecht (z.B. Besonderheiten bei Allgemeinen Geschafts-

bedingungen, insbesondere Probleme bei Resellervertragen)
- Softwareschutz (Urheberrechte an Software, Patente an
Software)
- Datenschutzrecht
e Gerichtsstand
- Gesetzlicher Gerichtsstand
- Gerichtsstandsvereinbarungen
- Schiedsgerichte
e Wichtige Regelungspunkte in internationalen IT-Vertrégen
- Nutzungsrechte
- Haftung
e Kartellrechtliche Aspekte

Dr. Wolf Giinther
| Rechtsanwalt,
Kanzlei Dr. Erben, Heidelberg

Dr. Meinhard Erben
Rechtsanwalt, Inhaber,
Kanzlei Dr. Erben, Heidelberg

Lektion 9

Vertrdge verhandeln mit asiatischen Geschéftspartnern

e Ost-Westliche Sichtweisen: Von der Willkir zum Recht
- Beziehungsnetze versus Vertragsrecht

® Gestaltung und Sicherung langfristiger Liefer- und

Geschaftsbeziehungen

— Partnersuche und Kontrolle

Internationaler Warenhandel und Vertrieb

Marktzugangsbedingungen, AuBBenhandelsgenehmigung, efc.

Vertragsrecht, Allgemeine Geschéftsbedingungen

Qualitétssicherungsvereinbarungen

Geheimnisschutz und Wettbewerbsklauseln

Vertriebsvertrage in China

Leasing in China

Forderungs- und Anspruchsdurchsetzung in China

Eberhard J. Trempel
Partner,
Trempel & Associates, Berlin

Errichtung von Gesellschaften, Joint-Ventures, Kooperationen, etc.

Lektion 10
Veriréige verhandeln mit mittel- und osteuropaischen
Geschéftspartnern
® Rechtliche und verhandlungsbezogene
Spezifika in den Landern
— Russland, Tschechische Republik, Ungarn, Polen, Baltische
Republiken
® Besonderheiten bei Verhandlungen in
Zentral-/Osteuropa
— Effektiver Einsatz von Dolmetschern
- Typisch deutsche Fehler in Zentral-/Osteuropa und wie
man diese vermeidet
— Humor/Kommunikation/Présentationen
- Verstandnis (englischsprachiger) Vertrége in Zentral-/Ost-
europa
® Zusammenarbeit mit Distributeuren und Handelsvertretern
vor Ort
— Sichere Vertragsgestaltung mit Vertriebsmitarbeitern
e Nitzliche Adressen in Zentral-/Osteuropa

Sergey Frank
Inhaber,
Sergey Frank International, Leipzig

Lektion 11

Streitbeilegung auf internationaler

Ebene: Durchsetzung und Vollstreckung von Anspriichen
Einfuhrung: Mittel zur Streitbeilegung

® Mediation

® Gerichtsstandsvereinbarungen

e Klagen vor staatlichen Gerichten

e Schiedsvereinbarungen/Klauseln

® Schiedsverfahren

® Internationale Vollstreckung eines Schiedsspruches

Prof. Dr. Siegfried H. Elsing, LL.M.
Partner,
Orrick, Holters & Elsing, Disseldorf

Lektion 12
Exportvertréige: Deutsch/europdisches Exportrecht und
US-Reexportrecht
o Risikomanagement durch betriebliche Kontrollmechanismen
und Vertragsgestaltung
o Teil I: Gestaltung eines zielorientierten Risikomanagements
- Notwendige betriebliche Mafinahmen
- Anforderungen nach den Grundsétzen der Bundesregierung
- Vorteile einer exportspezifischen Vertragsgestaltung
o Teil Il: Spezifische Risiken der Exportkontrolle und deren
Reduzierung durch effektive Vertragsgestaltung
o Risiko: Geschéftspartner
- Beschrankungen wegen Nennung auf einer Sanktionsliste
der deutschen, europdischen oder US-Behsrden
® Risiko: Lieferung von kritischen Gitern
- Gitterbezogene Beschrankungen nach Dual-Use-Verordnung,
AWV, EAR, ITAR, DoE-Regulations und NRC-Regulations
® Risiko: Kritische Verwendung der zu liefernden Giter
- Verwendungsbezogene Beschrankungen nach den Catch
all-Clauses (DE, EU und US)
® Risiko: Lieferung in kritische Lander
— Totalembargos, Teilembargos und Waffenembargos,
- Schwerpunkt: Das neue Iran-Embargo
- Beschrankungen bei unmittelbaren und mittelbaren
Lieferungen in Embargolénder.
Dr. Gabriela Burkert-Basler
Rechtsanwadltin & Senior Partnerin,
¥ \ Burkert - Basler & Partner Rechtsanwdilte, Miinchen



Die Autoren

Fachliche Leitung:

Prof. Dr. Siegfried H. Elsing, LL.M. ist Partner von Orrick Hélters & Elsing, einer
internationalen Sozietdt mit Biros in 22 Standorten in Asien, Europa und Norda-
merika. Er ist sowohl in Deutschland als auch in New York als Rechtsanwalt bzw.
Attorney-at-Law zugelassen. Er betreut seit mehr als zwanzig Jahren nationale und
infernationale M & A-Transaktionen, insbesondere Unternehmenskéufe, MBO, Ven-
ture Capital Transaktionen sowie gesellschaftsrechtliche Strukturierungen. Neben
der transaktionsbezogenen Beratung verfiigt Professor Elsing iber umfangreiche
Erfahrung bei der Befreuung von nationalen und internationalen Schiedsverfahren,
auch im Bereich von M & A, sowohl als Schiedsrichter als auch als Verfahrensbe-
vollméchtigter.

Dr. Sonke Ahrens ist Rechtsanwalt, Fachanwalt fir Gewerblichen Rechtsschutz
und Partner der Kanzlei SBR Schuster Berger Bahr Ahrens. Dr. Snke Ahrens
verfiigt Gber umfangreiche Erfahrungen im Know-how-Schutz, der Verfolgung von
Produktpiraterie und Parallelimporten. Er ist Mitglied in der Deutschen Vereinigung
fir gewerblichen Rechtsschutz und Urheberrecht e.V. (GRUR). Dr. Sénke Ahrens
hélt regelméBig Vorfrdge zu Themen des gewerblichen Rechtsschutzes sowie

des unlauteren Wettbewerbs. Er ist Mitautor des ,, Miinchener Anwaltshandbuch
Gewerblicher Rechtsschutz”.

Stuart G. Bugg B.A., LL.B.(Hons), M. Jur.(Dist), Solicitor, Barrister, ist Kommunika-
tions- und Rechtsexperte fir anglo-amerikanische Vertragsgestaltung und Verhand-
lungen. Seine Arbeitsschwerpunkte liegen im Management-Kommunikationstrai-
ning, in der Erstellung von Beratungsprogrammen und juristischen Ubersetzungen
sowie dem Angebot von ,Speechwriting Services”. Seit 1983 ist Stuart G. Bugg
als Jurist und Trainer in Nirnberg tatig. Sein juristischer Tatigkeitsschwerpunkt liegt
im Wirtschafts- und Vertragsrecht.

Dr. Gabriela Burkert-Basler ist Rechtsanwdlfin & Senior-Partnerin der Kanzlei
Burkert - Basler & Partner Rechtsanwiilte in Minchen. Die Kanzlei ist spezialisiert
auf die Gebiete deutsch-europdisches Exportkontrollrecht, US-Reexportrecht und
Zollrecht. Dr. Gabriela Burkert-Basler fihrt insbesondere préventive Beratungen
zum deutsch-europdischen Exportkontrollrecht und zum US-Reexportrecht durch.
Zudem ist sie auch als Verteidigerin in Straf- und Bu3geldsachen bei Export-

und ZollverstoBen téitig. Sie hat zahlreiche Verdffentlichungen zum deutsch-
europdischen Exportkontrollrecht verfasst (vgl. u.a. Die besondere Problematik
der Téterschaft und Teilnahme im Bereich der ungenehmigten Ausfuhr gemaf §
34 AWG, diverse Aufséitze in der AW-Prax) und sie hat an der 2. Auflage des
von Klaus Bieneck herausgegebenen ,Handbuchs des AuBenwirtschaftsrechts”
mitgearbeitet. Dariiber hinaus versffentlicht Dr. Gabriela Burkert-Basler monatliche
Beitrage zum US-Reexportrecht in den ,US-Exportbestimmungen” des Bundesan-
zeigerverlags.

Dr. Steffen Drégsler, LL. M., ist als Syndikusanwalt in der Konzernrechtsabteilung
der Allianz SE in Miinchen im Bereich des Gewerblichen Rechtsschutzes tétig.
Schwerpunkte der Tatigkeit von Dr. Steffen Drogsler stellen die Beratung in
markenrechtlichen Fragen sowie die Gestaltung von Vertréigen, insbesondere von
Lizenz und Sponsoringverirdgen, dar. Zuvor war er als Rechtsanwalt im Bereich
des Gewerblichen Rechtsschutzes, insbesondere im Bereich des Wettbewerbs-
und Markenrecht, fiir infernationale Soziefditen tdtig. Dr. Steffen Drogsler verfigt
unter anderem iber umfangreiche Erfahrungen im Know-how-Schutz sowie in der
Bekdmpfung von Produktpiraterie und Parallelimporten.

Dr. Meinhard Erben ist Inhaber von KANZLEI DR. ERBEN. Er berdt Anbieter und
Kunden aus den Bereichen Technologie, Internet und Medien, schwerpunkimafig
im Rahmen der Verhandlung und Durchfihrung von [T-Projektvertrdgen, héufig im
ein- oder zweistelligen Millionenbereich. Dr. Meinhard Erben ist ausgewiesener
Experte und halt regelméBig Vortrage zum [T-Vertragsrecht auf Seminaren sowie
nationalen und internationalen Fach- und Branchenkongressen.

Sergey Frank ist Inhaber der Internationalisierungsberatung Sergey Frank Interna-
tional mit Schwerpunkt auf Mittel- und Osteuropa einschliefBlich BRIC (Brasilien,
Russland, Indien und China). Er ist ausgewiesener und langjéhriger Kenner des rus-
sischen und ukrainischen Marktes. Vor seiner elfighrigen Tatigkeit in der Personal-
beratung Kienbaum Executive Consultants GmbH war der Volljurist als Executive
Director weltweit fir die Continental AG und Pipetronix GmbH, einer Tochterge-
sellschaft der Preussag AG, tétig. Schwerpunkte seiner Arbeit waren internationale
Organisations- und Vertriebsprojekte sowie Unternehmensanalysen und Business
Development, vor allem in den USA, Sidamerika, dem Mittleren Osten und in
Russland. Daneben war er als Berater fir die George Soros Foundation in Osteu-
ropa und GUS tétig. Er ist Autor des Buches ,Weltspitze — Erfolgs-Knowhow fiir
internationale Geschafte”, das 2010 im Haufe Verlag erschienen ist.

Dr. Wolf Giinther, Fachanwalt fir IT Recht und Fachanwalt fir Gewerblichen
Rechtsschutz, studierte Rechtswissenschaften in Marburg, Wiirzburg und Siena
(Italien). Er ist seit 2002 Rechtsanwalt, war von 2003 bis 2006 Lehrbeauftragter
an der Fachhochschule Merseburg und ist seit 2009 Lehrbeauftragter fir IT-Recht
an der SRH Hochschule Heidelberg. In seiner Tétigkeit bei KANZLEI DR. ERBEN
seit 2004 berét er schwerpunktm@Big im IT-Recht bei der Gestaltung von internati-
onalen und nationalen [T-Vertrégen, aber auch im Marken- und Wettbewerbsrecht.
Rechtsanwalt Dr. Giinther ist Autor zahlreicher Veréffentlichungen und Vortrige
uber [T-rechtliche Themen sowie Mitautor der Bicher [T-Vertriage, Wirksame und
unwirksame Allgemeine Geschdftsbedingungen, 3. Aufl. 2007 (Neuauflage 2011
in Vorbereitung u.d.T. Allgemeine Geschaftsbedingungen — IT-Vertrége wirksam
vereinbaren) und Gestaltung und Management von IT-Vertréigen, 2007 (Neuaufla-
ge 2011 in Vorbereitung).

Dr. Harald Hohmann, PD, Rechtsanwalt, ,ein fihrender Name fiir Exportkontroll-
recht” (Juve Handbuch), ist seit 2002 Senior-Partner von Hohmann & Partner in
Bidingen, einer auf infernationalen Handel und Stoffrecht spezialisierten und
international tétigen Wirtschaftskanzlei, mit Kooperationspartnern in USA, Japan,
China und Indien. Er berdt vor allem zum EG-/US-Export- und Zollrecht, zum
internationalen Vertragsrecht sowie zum Stoffrecht (Chemikalien-, Biozid- und
Lebensmittelrecht) und vertritt zu Export- und Zollverstéf3en (ca. drei Félle pro
Monat). Er hat zahlreiche Verdffentlichungen zum internationalen Wirtschafts- und
Umweltrecht verfasst (u. a. Hrsg. Kommentar zum Ausfuhrrecht, Beck 2002, und
Hrsg., Agreeing and Implementing the Doha Round of the WTO, Cambridge
2008, sowie Autor: Angemessene AuBenhandelsfreiheit im Vergleich, Mohr
2002, sowie Mit-Autor in: Basiswissen Sanktionslisten, Bundesanzeiger 2008, und
in: Praxis der US- Re-Exportkontrolle, Bundesanzeiger 2008). Lehrtdtigkeiten an
Universitdten in Frankfurt und Osaka.

Dr. Gotz-Sebastian Hok ist Rechtsanwalt bei der Dr. Hok, Stieglmeier & Kollegen

in Berlin. Er befasst sich seit 20 Jahren mit der grenziiberschreitenden Forderungs-
beitreibung und -besicherung sowie der Vertragsgestaltung mit Auslandsbezug.

Dr. Hok promovierte im amerikanischen Prozessrecht, spricht und korrespondiert
auf Englisch und Franzésisch. Er ist gelisteter Dispute Adjudicator und international
aktiver Schiedsrichter. Seit 1999 hat er verschiedene Lehraufirdge wahrgenommen
und war sieben Jahre lang Prasident der Eurojuris- Kommission International Litiga-
tion. Seit dem WS 2007/2008 ist er an der Berliner HTW im englischsprachigen
Masterstudiengang ConRem Lehrbeauftragter fir internationales Vertragsmanage-
ment. Zudem lehrt er an der Leuphana Universitét Lineburg internationales Bauver-
tragsmanagement. Dr. Gétz-Sebastian Hok ist Autor und Mitherausgeber mehrerer
einschlagiger Publikationen in deutscher, franzésischer und englischer Sprache.

Peter Homberg ist Partner bei der Wirtschafiskanzlei Raupach & Wollert-Elmen-
dorff und leitet dort das Frankfurter Biro sowie die Life Sciences Practice Group.
Seine Schwerpunkte sind Forschungsvereinbarungen und Kooperationsvertrége
sowie ,Cross-Border IP Licensing” und ,IP Strategies”. Peter Homberg beréit
Unternehmen aus der Pharma-, Diagnostika- und Biotechnologiebranche — vom
Start-up bis zu grofien bérsennotierten Unternehmen. Dariber hinaus verfiigt er
Uber fundierte Kenntnisse des Sidostasiatischen Raums und berét Gesellschaften
bei deren Akfivitciten in Stdostasien bzw. Mandanten aus diesem Wirtschaftsraum
bei Investitionen in Deutschland und Europa.

Birgit Kurtz ist Anwaltin in der Internationalen Prozessabteilung der Kanzlei
Crowell & Moring in New York City. Sie konzentriert sich auf die Vertretung von
deutschen, sterreichischen und Schweizer Unternehmen in Prozessen vor Bundes-
und Landesgerichten in den USA, wie auch vor internationalen Schiedsgerichten
und in Mediationen. Frau Kurtz ist in den Bundesstaaten New York und New
Jersey als Anwéiltin zugelassen; sie ist zudem bei den Bundesbezirksgerichten fiir
die stdlichen, &stlichen, westlichen und nérdlichen Bezirke New Yorks und fiir den
Bezirk New Jersey zugelassen, wie auch beim U.S. Supreme Court, dem Bundes-
berufungsgericht fir den Second Circuit und dem Internationalen Handelsgericht
der USA. Crowell & Moring ist eine internationale Wirtschaftskanzlei mit ca. 500
Anwadlten und Biiros in New York, Washington, DC, Kalifornien, London und
Brissel.

Eberhard J. Trempel ist Rechtsanwalt, Fachanwalt fiir Steuerrecht und Partner der
Trempel & Associates in Berlin. Seit 1978 ist er u.a. China und Thailand beruflich
verbunden und seither auf den Gebieten des deutsch-chinesischen Rechts-, Steuer-,
und Wirtschaftsverkehrs tatig. Als langjéhriger Reprasentant des Ostasiatischen
Vereins in der Bundeshauptstadt und Executive Vice President des Asien-Pazifik-
Forum Berlin war er Initiator als auch maBgeblich an der Planung und Gestaltung
der alle zwei Jahre in Berlin stattfindenden Asien-Pazifik-Wochen befeiligt. Des
Weiteren ist er u.a. Begriinder und Inhaber der Internetplattform www.chinapro-
ject.de. Er ist seit 2003 Honorary Trade Advisor of Thailand in Germany, Chair-
man des Thailand Forums und berét die chinesische Regierung und Regierungs-
stellen in Fragen des internationalen Handels. Seit 2004 ist Eberhard J. Trempel
Director des German Global Trade Forums Berlin, einem privaten ,thinktank” auf
dem Gebiet des Handelsrechts und der MarkterschlieBung.

Titus J. Weinheimer ist Rechtsanwalt bei Buchanan Ingersoll & Rooney PC in New
York. Vorher war er bei Alston & Bird LLP in New York Mitglied der Internati-
onal Practice Group sowie im Bereich Kapitalmérkte tdtig. Er beschdftigt sich
insbesondere mit inneramerikanischen und grenziberschreitenden Fragestellungen
aus dem Bereich des Handels-, Gesellschafts- und Wertpapierrechts. Daneben
berdt Titus J. Weinheimer bei Projekifinanzierungen und Unternehmensbeteili-
gungen und reprasentiert Unternehmen, Investmentbanken und Konsortien bei
Unternehmenskéufen und Unternehmensverkéufen, Joint Ventures, Erweiterungen,
Neugrindungen und strategischen Verbindungen. Titus J. Weinheimer ist an
samtlichen Amts- und Landgerichten in Deutschland sowie an den Gerichten im
US-Bundesstaat New York zugelassen. Seit 2008 ist Titus J. Weinheimer zudem
Aufsichtsratsvorsitzender der SKW Stahl-Metallurgie Holding AG.

Cornelius Woermann ist seit Mitte 2007 als Richter in einer Zivilkammer am
Landgericht Duisburg tdtig. Zuvor war er mehrere Jahre als Rechtsanwalt tétig.
Zundchst bei Graf von Westphalen in K&In und spéter bei Baker & McKenzie in
Frankfurt/M. Er beriet nationale und internationale Unternehmen in Fragen des
Handels-, Vertrags- und Vertriebsrechts. Der Schwerpunkte seiner Tétigkeit lag im
Bereich der Gestaltung von Handelsvertreter- und Vertragshéndlervertragen, von
Kauf., Liefer- und Werkvertrédgen sowie von Allgemeinen Einkaufs- und Verkaufsbe-
dingungen.



. Mit Wissen wachsen - Bildung fiir die Besten

Herausgeber dieses schriftlichen Management-Lehrgangs ist die
Management Circle Verlag GmbH. Management Circle, anerkannter
Bildungs- partner der Unternehmen, biefet ein umfangreiches,
modernes Bildungsangebot fir Fach- und Fihrungskrafte an. Die
schriftlichen Management-Lehrgéinge erméglichen das flexible

Lernen unabhéngig von Raum und Zeit. Diese individuelle Lernform
entspricht den hohen Qualitétsanforderungen der Kunden von
Management Circle.

. Wer an diesem schriftlichen Lehrgang teilnehmen sollte

Mitglieder des Vorstandes, der Geschdftsfihrung sowie Fishrungskréfte,
die in internationalen Vertragsverhandlungen stehen und Vertragsent-
wirfe mit ausléndischen Geschéftspartnern fixieren oder prifen missen.

Ebenso inferessant ist dieser Management Lehrgang fiir Anwadlte und
Unternehmensberater.

. 6 gute Griinde an diesem schriftlichen Lehrgang feilzunehmen

© Unabhdngig von Zeit und Raum haben Sie die Méglichkeit,
an aktueller und konzentrierter Wissensvermittlung teilzunehmen!

® Kein Lerndruck, keine Fehlzeiten, keine Reisekosten!

® 15 namhafte Experten garantieren fir den Praxisbezug und
die Aktualitdt der Inhalte!

@ Die Lektionen sind prézise aufeinander abgestimmt!

@ Die hochwertigen Unterlagen dienen lhnen und lhrem Unter-
nehmen auch nach dem Lehrgang als umfassendes
Nachschlagewerk!

@ |hr persénliches Teilnahmezertifikat!

. Teilnahmebedingungen

Dieser schriftliche Lehrgang umfasst 12 Lektionen, ein Einstiegspaket
sowie |hr qualifiziertes Teilnahmezertifikat. Die Teilnahmegebuhr
betragt € 1.895,— zzgl. der gesetzlichen MwSt. Ab der zweiten
Buchung dieses Lehrgangs aus einem Unternehmen erhalten Sie
einen Preisnachlass von 10%. Nach Eingang lhrer Anmeldung erhal-
ten Sie eine Anmeldebestatigung. lhre Anmeldung kénnen Sie inner-

halb von 14 Tagen nach deren Eingang schriftlich widerrufen.

Leseprobe des Lehrgangs

Unter http://www.mc-edition.de/06L1418s erhalten Sie
einen Auszug einer Lektion zum kostenlosen Download.
Uberzeugen Sie sich von der auBBerordentlichen Qualitét
und Praxisndhe der Beitrage!

Ja, ich/wir melde(n) mich/uns
zum schriftlichen Management-Lehrgang an:

O Internationales Vertragsmanagement  osL1418

WS
Start: 16. Juni 2011

Ende: 1. September 2011

Name/Vorname

Position/Abteilung

Name/Vorname

Position/Abteilung

3 Name/Vorname

Position/Abteilung

Firma

Strasse/Postfach

PLZ/Ort

Telefon/fax

. E-Mail

Datum Unterschrift

Ansprechpartner/in im Sekretariat:

Anmeldebestdtigung bitte an: Abteilung

Rechnung bitte an: Abteilung

Mitarbeiter: O BIS 100 O 100-200 O 200-500 O 500-1000 O UBER 1000

Datenschutzhinweis

Die Management Circle Verlag GmbH ist ein Tochterunternehmen der
Management Circle AG. Der Management Circle Verlag und seine
Dienstleister (z.B. Lettershops) verwenden die bei lhrer Anmeldung erhobenen
Angaben fiir die Durchfihrung unserer Leistungen und um lhnen Angebote zur
Weiterbildung auch von unseren Partnerunternehmen aus der Management
Circle Gruppe per Post zukommen zu lassen.Unsere Kunden informieren
wir auBerdem telefonisch und per E-Mail Gber unsere interessanten
Weiterbildungsangebote, die den vorher von lhnen genutzten Ghnlich sind.
Sie kdnnen der Verwendung lhrer Daten fir Werbezwecke selbstversténdlich
jederzeit gegeniiber Management Circle Verlag GmbH, Postfach 56 29,
65731 Eschborn, unter datenschutz@managementcircle.de oder telefonisch unter
06196/4722-500 widersprechen oder eine erteilte Einwilligung widerrufen.

Anmeldung/Kundenservice

Telefon: +49(0) 6196/47 22-700

Fax: +49(0) 6196/47 22-999
E-Mail: anmeldung@mc-edition.de
Internet: www.mc-edition.de/06L1418

Management Circle Verlag GmbH
Postfach 56 29, 65731 Eschborn/Ts.

+49(0) 6196/47 22-0

Postanschrift:

Telefonzentrale:

M/AAN/K

Hier online anmelden! www.mc-edition.de/06L1418
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